
HỒ SƠ NĂNG LỰC CÔNG TY TNHH THƯƠNG MẠI NGỌC HIẾU 

1 
 

 

 

 

HỒ SƠ NĂNG LỰC 
 

 

 
 

 

CÔNG TY TNHH THƯƠNG MẠI 

NGỌC HIẾU 

SỐ 8 Máy Tơ – Ngô Quyền – Hải Phòng 

VP: Số 52 Sở Dầu – Hồng Bàng – Hải Phòng 

TEL: 02253 528 518 -  Fax : 02253 52892 

 Email : ngochieusteel@gmail.com 

Website: thepngochieu.net 

 

 

mailto:ngochieusteel@gmail.com


HỒ SƠ NĂNG LỰC CÔNG TY TNHH THƯƠNG MẠI NGỌC HIẾU 

2 
 

 

1. Tên gọi – ngành nghề kinh doanh 

Tên tiếng Việt: CÔNG TY TNHH Thương Mại Ngọc Hiếu 

Tên tiếng Anh: Ngoc Hieu Trading company., LTD 

Trụ sở chính: Số 8 Máy Tơ, phường Máy Tơ, quận Ngô Quyền, Hải Phòng 

Văn phòng : Số 52 Sở Dầu – Hồng Bàng – Hải Phòng 

Điện thoại: (0225) 3528518              Fax: (0225) 3528921 

E-mail: ngochieusteel@gmail.com 

Ngành nghề kinh doanh 

- Sản xuất, kinh doanh và xuất nhập khẩu vật tư, vật liệu hàng hoá, thiết bị phụ 

tùng và các sản phẩm kim khí. Kinh doanh và chế tạo thiết bị nâng hạ, sản xuất và 

kinh doanh thép các loại. 

- Dịch vụ vận chuyển, bốc xếp, cho thuê văn phòng, kho bãi.  

- Dịch vụ xuất nhập khẩu hàng hoá và phá dỡ tàu cũ, sản xuất và kinh doanh 

khí công nghiệp. 

Công ty được tổ chức và hoạt động theo mô hình công ty cổ phần quy định tại 

Luật doanh nghiệp 2005, tuân thủ các quy định pháp luật khác và điều lệ tổ chức và 

hoạt động công ty.  
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2. Cơ cấu tổ chức 

Sơ đồ bộ máy hoạt động nhân sự của Công ty 

 

  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Bộ máy hoạt động của công ty đơn giản. Giám đốc là người có quyền hành cao 

nhất trong Công ty. Giám đốc đưa ra các quyết định liên quan đến mọi hoạt động của 

Công ty. 

 

Trong đó, số người được phân bổ trong các phòng như sau: 
 

 

* Ban Giám đốc    03 người 

* Phòng Kinh doanh    05 người 

* Phòng Kế toán - Tài vụ    03 người 

* Phòng Kỹ Thuật    02 người 

* Phòng bán hàng- trưng bày sản phẩm    02 người 

* Bộ phận quản lý kho bãi    21 người 
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DANH SÁCH NHÂN VIÊN CHỦ CHỐT CỦA CÔNG TY TNHH TM NGỌC HIẾU 

 

 

TT 

 

Họ tên 

Trình độ chuyên 

môn 

 

Vị trí công tác 

1. Nguyễn Thị Nhạn Cử nhân kinh tế Giám đốc điều hành 

 2. Phan Trọng Hiếu Cử nhân kinh tế Phó Giám đốc kinh doanh 

3. Phan Ngọc Huyền Thạc sỹ QTKD Phó Giám đốc tài chính 

4. Nguyễn Văn Tùng Cử nhân kinh tế Trưởng phòng kinh doanh 

5. Đoàn Thanh Bình Cử nhân kinh tế Kế toán Trưởng 

6. Nguyễn Văn Cường Cao đẳng Kinh tế Thủ kho, kiêm quản lý nhập hàng, 

xuất hàng 

7. Đoàn Quang Tuân Kỹ sư cơ khí chế 

tạo máy. 

Trưởng phòng kỹ thuật 

8. Nguyễn Hoài Vân Cao đẳng Kinh tế Phụ trách vật tư, thiết bị 

9. Đỗ Văn Quyết Trung cấp kỹ Thuật Tổ trưởng tổ cắt dập 

 

3. Quá trình hình thành và phát triển 

3.1.  Quá trình hình thành và phát triển 

Là một doanh nghiệp đã trải qua hơn 10 năm trong lĩnh vực kinh doanh sắt thép, 

Công ty TNHH TM Ngọc Hiếu được chính thức thành lập năm 2006. Tiền thân của 

Công ty là các cửa hàng được thành lập vào năm 1998. 

Quy mô hoạt động kinh doanh: vốn tại thời điểm thành lập Công ty 

6,800,000,000 đ (Sáu tỷ, tám trăm triệu đồng), trong quá trình hoạt động Công ty đã 

không ngừng tăng trưởng, vốn điều lệ đến thời điểm 15/12/2011 là 

16,868,000,000đ(Mười sáu tỷ, tám trăm sáu tám triệu đồng). 



 
 

 

 

Công ty TNHH TM Ngọc Hiếu là một doanh nghiệp hoạt động và hạch toán độc 

lập đúng theo luật doanh nghiệp và pháp luật nước Công hòa xã hội chủ nghĩa Việt 

Nam. 

Công ty TNHH Thương Mại Ngọc Hiếu là nhà phân phối vật tư ngành thép hàng 

đầu Việt Nam. Ngày 15/12/2011 Công ty mở rộng quy mô hoạt động, mở thêm cửa 

hàng gia công kinh doanh kim khí tại số 52 Sở Dầu – Hồng Bàng  - Hải Phòng. 

 3.2. Tự đánh giá về tiềm năng và cơ hội phát triển của doanh nghiệp 

Công ty là một đơn vị kinh doanh thương mại, bao gồm tiêu thụ nội địa, xuất 

nhập khẩu trực tiếp. Công ty chuyên kinh doanh nhiều mặt hàng sắt thép với phương 

châm uy tín – chất lượng – tiến độ công ty luôn nỗ lực hoàn thiện để mang đến khách 

hàng sự hài lòng nhất, không ngừng nâng cao hiệu quả chất lượng, giá thành tốt nhất, 

dịch vụ trước và sau khi giao hàng. 

 Bên cạnh đó Công ty đang có xu hướng đầu tư vào các lọai hình kinh doanh 

khác bất động sản, cho thuê máy móc, kho bãi, dịch vụ xuất nhập khẩu … nhằm phân 

tán rủi ro trong kinh doanh, đảm bảo phát triển bền vững, phù hợp với xu hướng kinh 

doanh hiện đại của doanh nghiệp. Công ty có năng lực tài chính tốt, khả năng gia tăng 

doanh thu ở mức độ cao.  

 4. Năng lực kinh doanh 

4.1. Năng lực quản lý và kinh doanh thương mại 

4.1.1. Lao động 

Cơ cấu tổ chức hoạt động kinh doanh của Công ty: Bộ máy tổ chức được phân 

công, phân nhiệm cho các phòng ban, bộ phận một cách rõ ràng và có mối quan hệ hỗ 

trợ nhau trong công việc để đem lại hiệu quả cao nhất. Bên cạnh đó Công ty cũng xây 

dựng những hệ thống: quy tắc làm việc, hệ thống lương bổng, phương pháp đánh giá 

hiệu quả làm việc, biện pháp khen thưởng và kỷ luật. 

4.1.2: Cở sở vật chất thiêt bị :  



 
 

 

 

Diện tích kho bãi chứa hàng: 11.000 m2. Kho có bàn cân 100 tấn phuc vụ việc 

nhập xuất hàng hóa nhanh chóng, chính xác, đồng thời làm dịch vụ cân hàng điện tử 

cho khách hàng. 

 

 

 

 



 
 

 

 

 

 



 
 

 

 

 

 

 

 

 



 
 

 

 

Với hệ thống văn phòng, nhà xưởng kiên cố và máy móc thiết bị hiện đại chuyên 

dụng như xe tải, cẩu 3 chân, cẩu dàn trọng tải lớn phục vụ kinh doanh một cách nhanh 

chóng nhất, hiệu quả nhất và an toàn nhất. Diện tích kho chứa hàng 7,000 m2 giúp bảo 

quản hàng tốt, xếp dỡ nhanh chóng. 

4.2. Lĩnh vực kinh doanh 

4.2.1. Các mặt hàng chủ yếu: sắt thép các loại 

 

 

- Thép tấm các loại 

- Thép hình chữ H, U, I, V các loại 

- Thép tròn các loại 

- Thép ống các loại 

- Thép dây các loại 

 

 



 
 

 

 

Các mặt hàng thép được nhập khẩu từ các nước có nền công nghiệp tiên tiến như: 

Nga, Nhật, Australia, Hàn Quốc, Trung Quốc … do đó hàng hóa của chúng tôi có chứng 

nhận chất lượng và xuất xứ đáng tin cậy. 

4.2.2. Thị trường khách hàng Công ty đang cung cấp 

 

STT Chủng loại hàng hóa cung cấp 
Địa điểm 

thực hiện 

Thời gian thực 

hiện hợp đồng 

1 

Cung cấp thép tấm, thép hình cho các đơn vị như 

Công ty LILAMA 692, CÔNG TY CP LISEMCO 5, 

LISEMCO 3, LISEMCO 2… 

Hải Phòng Trong năm 2015 

2 

Cung cấp phôi thép, thép tấm, thép hình cho Công ty 

Cổ phần SX và KD Kim Khí, Công ty CP xây lắp 1 

Petrolimex… 

Hải Phòng Trong năm 2015 

3 
Cung thép tấm, thép hình cho Công ty đóng tàu Tam 

Bạc, Sông Cấm, Bến Kiền…. 
Hải Phòng Trong năm 2015 

4 
Cung cấp thép tấm, thép hình, sắt tròn cho khu công 

nghiệp Vũng Áng – Hà Tĩnh… 
Hải Phòng Trong năm 2015 

5 

Cung cấp thép tròn, thép đốt xây dựng cho công ty 

Công ty CP XD Công trình đường bộ HP, Công ty CP 

XD & DVTM Ngô Quyền, … 

Hải Phòng Trong năm 2015 

 …   

 

4.2.3. Danh sách các nhà cung cấp uy tín 

Arsen international (HK) Limited 

Bangil Steel Trading Co, Ltd 

Burwill Resources limited 



 
 

 

 

Conares Metal Supply Ltd 

Cargill international Trading Pte Ltd 

Daewoo international Cỏp 

Dong Kuk industries Co, Ltd (Well Indo) 

Duferco Asia PTE Ltd 

Dalian Jiaqi Trade Co ., LTD (V.M.T) 

Goldkey international Limited, Hong Kong 

East Metals S.A 

Blue Steel Finance Limited 

HWA HSING & CO 

Hangzhou cogeneration (Hong Kong) Co ., LTD 

Hanwa Co ., Ltd 

Hyundai Steel Company 

Marubeni – Itochu Steel Inc. Sec. BJ83 

Mitsui & CO ., LTD 

Nippon Steel Trading Co., Ltd 

Tangshan Tianming  Logistic Co ., Ltd 

SsangYong Coporation 

Vina Kyoei Steel 

 

 

 

 



 
 

 

 

 5. Tóm tắt kết quả kinh doanh và các chỉ tiêu tài chính các năm 2013 – 2015 

STT Các chỉ tiêu ĐVT Năm 2013 Năm 2014  Năm 2015 

 Chỉ tiêu về khả năng thanh toán      

1 Hệ số thanh toán ngắn hạn: 

TSLĐ/Nợ ngắn hạn 

Lần 2.29 1.63  1.54 

2 Hệ số thanh toán nhanh: (TSLĐ-

Hàng tồn kho)/Nợ ngắn hạn 

Lần 0.85 0.89  0.93 

 Chỉ tiêu về cơ vấu vốn      

3 Hệ số nợ/Tổng tài sản  0.64 0.59  0.61 

4 Hệ số nợ/Vốn chủ SH  1.25 1.08  1.61 

 Chỉ tiêu về năng lực hoạt động      

5 Vòng quay hàng tồn kho: 

GVHB/HTK bình quân 

Vòng 6.64 5.58  6.52 

6 Doanh thu thuần/Tổng TS Lần 3.01 2.88  2.92 

 Chỉ tiêu về khả năng sinh lời      

7 Hệ số lợi nhuận sau thuế/ doanh 

thu thuần 

% 3.8 2.5  1.5 

8 Hệ số lợi nhuận sau thuế/ Vốn 

chủ sở hữu bình quân 

% 11 17  10 

  % 4.8 6.7  4.1 



 
 

 

 

 

 

Hệ số lợi nhuận sau thuế/Tổng 

tài sản bình quân 

6. Chiến lược về quy mô phát triển 

- Tăng thêm chi nhánh ở Hà Nội 

- Mở rộng quan hệ sang thị trường Campuchia và Lào 

- Mua sắm thêm trang thiết bị máy cắt tôn, máy xả băng Xây dựng, gia cố nhà kho văn 

phòng đẹp và kiên cố, vững chắc 

 

7. Chiến lược về tài chính 

- Duy trì cơ cấu tài chính lành mạnh và phù hợp để giảm rủi ro tài chính cho Công ty 

cũng như đảm bảo đủ nguồn vốn cho hoạt động sản xuất kinh doanh 

- Tùy thuộc vào tình hình tài chính Công ty và phân tích tình hình thị trường để tiếp 

cận và lựa chọn cách huy động vốn vay từ ngân hàng thương mại, phát hành tăng vốn. 

-Công tác kế toán đảm bảo kịp thời, rõ ràng, đầy đủ, đảm bảo tiến độ, thu hồi công nợ 

tốt. 

8. Bảo lãnh ngân hàng- Nơi Khách Hàng Đặt Niềm Tin 

Trong kinh doanh ngày nay, chúng tôi nghĩ rằng việc bảo lãnh ngân hàng sẽ tăng 

hiệu quả và sự tin tưởng cho cả hai bên: doanh nghiệp và đối tác kinh doanh. 

Văn bản bảo lãnh sẽ được viết bằng tiếng Việt và tiếng Anh theo yêu cầu của 

Quý Khách (đặc biệt nếu công trình có sự tham gia của đối tác nước ngoài). 

KẾT LUẬN 

Cảm ơn Quý Khách đã tham khảo Hồ Sơ Năng Lực của công ty TNHH Thương 

Mại Ngọc Hiếu. 

Công ty chúng tôi hy vọng và tin tưởng rằng sự hợp tác của chúng ta sẽ mang tới 

cho Quý Khách sự hài lòng, sự thuận tiện và hiệu quả cao nhất trong hoạt động xây 

dựng, sản xuất và kinh doanh.  

ĐẠI DIỆN CÔNG TY TNHH TM NGỌC HIẾU 

GIÁM ĐỐC 


